
Strategia vendita tradizionale
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1. Account

CTA che spicca

Poco testo e chiaro

Poche richieste,
grandi e chiare



2. Onboarding



Profilazione b2c / b2b
per conversione

Progress bar

Testo chiaro



Profilazione per
jobs-to-be-done
(activation e conversione)



Dati qualitativi
per analytics
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Esperienza personalizzata in base allo
stato o comportamento dell'utente

Widgets

Top Bar

Popup



Invio Email da un semplice evento Google
Analytics con GTM Server Side



HTTP Request
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Server Side
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Automazioni B2B
Rispondono

Smistano

Informano

Connettono

Convertono



Dati quantitativi





Autom. dati qualitativi





Usa ChatGPT
per togliere
componente
umana dalla
valutazione



Cosa abbiamo visto:
Processo per PLG è lungo

Non è obbligatorio andare PLG

Automazioni non sostituiscono

Feedback qualitativi sono fondamentali
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Tool che noi usiamo:
GA4 + GTM + Mixpanel (tracciamento)

Google Optimize (gratis - a/b testing)

Wordpress + Elementor (page building)

ActiveCampaign (email marketing / crm)

Manychat (livechat + notification)



Tool che noi usiamo:
Onesignal (gratis - push notification per app)

ProfitWell (gratis - tracciamento saas)

Chargebee + stripe + paypal (pagamenti)

Iubenda (policy)

Zaap (link in bio)

Canva + Figma + Miro (design, UX/UI)



Tool che noi usiamo:
Basecamp + Slack + Azure DevOps (gestione team)

Streamyard (streaming)

Aws + strapi (backend tech)

Calendly (gestione chiamate / sales)



Risorse utili Learnn



Risorse utili: libri
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Risorse utili: libri



Risorse utili: substack



Risorse utili: substack




